İletişim Bilgileri:

Ad Soyad:     Can PELİT

Adres:          Acarlar Sitesi E8 Blok D:11 80900
                    İstanbul Sarıyer, Türkiye

Telefonlar:    Ev:  +90 212 342 06 30
                    Cep: +90 536 235 70 40

E-mail:             pelitbc@superonline.com
İş Deneyimi:

DOĞAN OFSET , İstanbul     09.2003-03.2004
Satış Direktörü
Doğan Rehber Altın Sayfalar ürünlerinin ve yayın program ve tirajlarının belirlenmesi. Reklam satış fiyatlarının ve prim sisteminin ve tüm görsel malzemenin oluşturulması.İstanbul ve Ankara bölgelerinin kurulması. Yönetim ve satış temsilcilerinin istihdam ve eğitimi. Projenin başlatılması.

EREKS TEKSTİL , İstanbul    04.2001-08.2003  
Firma Ortağı Yetkili
Kadın, erkek ve çocuk üzerine örme konfeksiyon ürünlerinin ABD, İngiltere, Almanya pazarları ve Koton için imalatı.

STAR DİGİTAL , İstanbul     03.2000-03.2001
Pazarlama Direktörü
Pazarlama, operasyon, müşteri ilişkileri ve satış kanallarının yönetimi. SMS hazırlanması. Gazete kampanyalarının gerçekleştirilmesi. Web sitesinin oluşturulması ve yönetimi. Yabancı kanal lansmanları. İnteraktif TV başlatılması. Maç yayınlarının koordinasyonu.

UNİTEC TEKNOLOJİ , İstanbul     08.1999-01.2000
Genel Satış Direktörü
İç/dış mekan kioskları ve internet üzerinden çalışan elektronik rehber şirketinin kuruluş aşamasından başlayarak tüm satış ve pazarlama çalışmalarının yönetimi. Netkioskların üretim koordinasyonu. B2B ve B2C rehberlerinin hazırlanması.

BM TEKSTİL , İstanbul     07.1997-08.1999
Firma Ortağı Yetkili
Firma ABD zincir mağaza ve tekstil brokerlerinin mümessili. Ayrıca deride iç ve dış pazar için bayan çanta ve ayakkabı, erkek çanta ve kemer, cüzdan, cep telefon kılıfı ve promosyon malzemeleri üreticisi. İki markası (LYNX ve IQ) bulunmakta.

INITIATIVE MEDIA , İstanbul    04.1997-07.1997  
Genel Müdür Müdür Yardımcısı
Türkiye'nin en yüksek (liste fiyat) toplam medya alımını gerçekleştiren medya ajansı. Unilever grup (Lever,Unilever, Elida,Algida), Motorola, Adidas, Ferrero, Mobil Oil, Johnson & Johnson, Tefal vb. iş ortaklarının medya strateji ve uygulamaları. Yeni müşteriler ve ilişki yönetimi.

BBC REKLAMCILIK , İstanbul     01.1994-04.1997
Firma Ortağı Yetkili
Doğrudan pazarlama ve reklam satış firması. Ankara, İstanbul ve İzmir illerinde çizgi-altı reklamcılık faaliyetleri ve indirim kuponları kitaplarının reklam satış, yayın ve dağıtımı.

MEDİGRUP , İstanbul     07.1993-01.1994
Genel Müdür Müdür Yardımcısı
Grubun tüm gazete (Sabah,Fotomaç,Yeni Asır,Gün, Bugün) ve dergilerinin (Aktüel, Burda, Cosmopolitan,Oto Haber,Para, Penthouse, Pratica vs) reklam satışlarının ve pazarlama çalışmalarının yönetimi.

R.J. REYNOLDS , İstanbul     11.1992-07.1993
Bölge Müdürü
Marmara Bölgesindeki zincir mağazalar ve HORECA dahil tüm pazarlama ve satış çalışmalarının yürütülmesi. Rut ve ziyaret sistemlerinin modifikasyonu. Tekel depo ve POS'lardaki stok kontrol ve stock-out dönemlerinin iyileştirilmesi. Camel ve Salem markalarının satış noktası penetrasyonunun arttırılması. POP malzemelerinin etkin kullanım ve bakımı. Winston markasının lansmanı. Monte Carlo markası için pre-lansman ve altyapı çalışmaları.

MEDİGRUP , İstanbul     04.1991-11.1992
Satış Koordinatörü
Grubun tüm dergilerinin reklam satışının koordinasyonu. İşin yapılış şeklinin tümü ile değiştirilip reklam cirosunun 4 katına çıkarılması. Takip eden yıl için, yüksek enflasyon ortamında ciro hedefinin 5 katında belirlenmesi ve Eylül'de gerçekleştirilmesi.

ITT WORLD DIRECTORIES , İstanbul     07.1987-04.1991
Bölge Satış Müdürü
Altın Rehber'ler için şirkete kuruluş aşamasında katılıp Ankara'da Anadolu Bölgesinin kurulması. Dört satış kanalını (özel müşteriler, büyük müşteriler, saha satış, telesatış) değerlendirerek 46 ilin telefon rehberlerinin hazırlanması. Kıdem alarak aynı görevin Marmara Bölgesi için İstanbul'da yürütülmesi.

BANKERS LIFE & CASUALTY , ABD     09.1983-08.1986
Şube Müdür Yardımcısı
Satış Temsilcisi olarak başlayıp sırası ile Satış Şefliği ve Şube Müdür Yardımcılığı yapıldı. Hayat, sağlık, kaza, fon ve emeklilik fonları satıldı. Birçok ödül ve all-pro takımı üyeliği (üç binde 22 kişi) kazanıldı.

NEAL & ASSOCIATES , ABD     05.1981-09.1983
Proje Müdürü
Pazar araştırma ve danışmanlık şirketinde anketör/araştırmacı olarak başlayıp en son Ford Motor Company kamyon/kamyonet bölümüne servis veren proje müdürü olarak görev üstlenilmiştir.
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CAREER OBJECTIVES and GOALS

Employment within a preferably multinational organization that operates in a sales, marketing and/or production environment. My professional experience and educational background will enable me to significantly contribute to the growth, expansion and profitability of such a firm. I will seek a highly dynamic structure and challenging post that carries senior executive responsibility at this establishment. 


EMPLOYMENT BACKGROUND 

DOGAN OFSET PUBLISHING & PRINT Inc.   (2003 – 2004)
DIRECTOR-GOLDEN PAGES. Turkey s largest -7th in Europe- offset printshop entering the telephone directory business. Redefined the product, planned the print schedule, sales canvasses and circulation along with setting prices for the İstanbul and Ankara Regions. Recruitment and training of 100+ sales reps and management equipped with pocket PCs. Leading IT through the generation of software for the sales, sales reporting and production programs. Generation of all field sales manuals, advertising content and media strategy. P/L responsibility. 

EREKS TEXTILE & TRADE Ltd.   (2001 – 2003)
GENERAL MANAGER and PARTNER. Producer of knit garments for women, men and children. Among key clients are Federated Merchandising Group, Target, Childrens Place -USA-; Elle -UK-; Puma -Germany-; Koton -Turkey-.

STAR DIGITAL COMMUNICATION Inc.   (2000 – 2001)
STRATEGIC MARKETING DIRECTOR. The first digital platform in Turkey. Reporting directly to the General Manager, as head of the Marketing Group, was responsible of Marketing, Operations, CRM and Sales Channels. Increased the 55K subscriber base achieved in 8 months up to 340K. Set up and lead a task force that realized 12 newspaper campaigns, accounting for 105K of the subscribers which were managed by an in-house generated SMS. Launched History Channel in Turkey and was responsible of starting up interactive TV. Also structured:stardigital.com.tr



UNITEC TECHNOLOGY & TRADE Ltd.   (1999 – 2000)
MARKETING AND SALES DIRECTOR. IT company starting up electronic directory over the internet and indoor/outdoor kiosks. Company also producer of netkiosks. Structuring the newly created department; recruiting, training and managing sales force of 16; preparation of all printed material for leave behinds, presenters, and stickers; market analysis; product development, design of business to business and business to consumer directories; strategic business planning. 

BM TEXTILE & TRADE Ltd.   (1997 – 1999)
GENERAL MANAGER. Production, sales and marketing of ladies shoes and bags, briefcases, wallets, cellular phone cases, mens belts, promotional items, etc. Two brands -Lynx and IQ- offered to both the domestic and export market. Company also is sourcing and buying agent of USA textile firms and brokers. 

INITIATIVE MEDIA Inc.   (1997 – 1997)
DEPUTY MANAGING DIRECTOR. Media agency with the highest total-media ratecard billing in Turkey. Media strategy and/or implementation of clients including the Unilever group -Lever, Unilever, Elida, Algida-, Motorola, Adidas, Ferrero, Mobil Oil, Johnson & Johnson, Tefal, etc. Main areas of responsibility were generating new business, improving client relations and services and overall company management. 

BBC ADVERTISING & TRADE Inc.   (1994 – 1997)
MANAGING DIRECTOR AND PARTNER. Founded as a sales and direct marketing firm. Published discount coupon books; produced, imported and sold promotional items. Involved in below-the-line marketing activities. Operational in Ankara, İstanbul and İzmir. 

MEDIGRUP Inc.   (1993 –1994)
ASSISTANT GENERAL MANAGER. Responsible for all newspapers -Sabah, Fotomaç, Yeni Asır, Gün, Bugün- and magazines -Aktüel, Burda, Cosmopolitan, Para, Penthouse, Pratica, Oto Haber, etc.-. Restructured the advertising sales channels, redesigned the pricing and discounting schemes, carried out an extensive sales training program and improved collection terms. Six direct reports and 100+ salespeople. 

R.J. REYNOLDS Inc.   (1992 – 1993)
REGIONAL MANAGER, Marmara. Modified routing and call systems of the promoter and campaigners. Improved stock control and eliminated stock-out periods. High marketing responsibility. Launched the Winston brand at key accounts, supermarkets and chains, groceries, Tekel shops, newspaper stands and etc. Increased the penetration of the Camel and Salem brands at all these points of sale. Ground work for the launch of the Monte Carlo brand. Organisation of all POS and HORECA activities. 



MEDIGRUP Inc.   (1991 – 1992)
ADVERTISEMENT SALES COORDINATOR, Magazine Group. The group performance quadrupled after joining. %500 revenue increase targeted and achieved in 1992 by setting up new infrastructure and practically turning around the whole way of doing business. 


ITT WORLD DIRECTORIES Inc.   (1987 – 1991)
SENIOR REGIONAL SALES MANAGER, İstanbul and Ankara. Heavily involved in company start-up and launch of Ankara region. Deployed a sales force of 140+ people and managers and staff effectively implementing needs-selling techniques through four channels -national accounts, account executives, field sales, telesales- in the market. 

MILITARY SERVICE, Navy -mandatory-   (1986 – 1987)

BANKERS LIFE and CASUALTY Inc.   (1983 – 1986)
ASSISTANT BRANCH MANAGER. Started as insurance sales agent. Carried full line of life, health, accident, disability and annuities. Numerous awards and all-pro team member. 

NEAL & ASSOCIATES MARKETING RESEARCH Inc.   (1981 – 1983)
PROJECT MANAGER. Started as telephone interviewer, major client being Ford Motor Company, Truck Division. 


EDUCATION 

EASTERN MICHIGAN UNIVERSITY   (1981 – 1983)
School of Business Administration 
MBA program. Elective majors incomplete. 

UNIVERSITY of MICHIGAN   (1978 – 1981)
Department of Mechanical Engineering 
BSE degree. 

MIDDLE EAST TECHNICAL UNIVERSITY   (1973 – 1978)   
Department of Mechanical Engineering 
Transfer to University of Michigan. 




SUMMARY: 

STRONG POINTS 

20+ years work experience, accumulated within the media, FMCG, telecommunication, leather, education, automotive, insurance, textile sectors; with up to executive management capacity. One year experience each also in 

warehouse retail outlet, auto dealership and fast food gained in the USA -not mentioned in work history-. 

High level skills in planning, budgeting, forecasting, communication, training, leadership, coordination, people management and team building. 

Commercially astute entrepreneurial mind. 

Executional, analytic and results oriented. 

Education combining the disciplines of engineering and the finesse of business administration, received from quality institutions in Turkey and the USA.

High emphasis on training and team play.

Excellent command of English both written and spoken. 

Familiarity with PC applications and related software. 

Flexibility to travel and relocate. 



SPECIAL NOTE

Equipped with permanent residency -green card- status hence no restriction to take employment in the USA. 




References and proof of documentation will be provided upon request.
